
La Saga des Sponsors 

Trouvez des solutions 
de financement : un 

enjeu stratégique pour 
le club.  

Il fut un temps où le Club 
vivait de ses cotisations 
et de ses subventions. A 
cette époque, l’ensemble 
de l’équipe encadrante 
était bénévole. Ce temps 
a évolué : du matériel 
performant ainsi que 
deux entraîneurs diplô-
més offrent à vos enfants 
des cours de qualité. 
Nous sommes fiers que 
notre association ait pu 
créer deux emplois lo-
caux. Mais tout cela a un 
coût qui n’est pas négli-
geable      et les subven-
tions (municipales, régio-
nales et ministérielles) ne 
suffisent plus à couvrir 
les frais. L’association 
est déficitaire (-6000€ sur 
le résultat de l’exercice 
pour la saison 2006-
2007). 

Le club est dans un réel 
danger financier. Nous 
voulons donc nous tour-
ner vers une autre piste : 
les sponsors qui pour-
raient fournir au club des 
équipements sportifs, 
matériels ou des dons 
financiers.  

Nous avons donc com-
mandé à deux stagiaires - 
dont Clélia - de préparer 
un « plan sponsor » in-
cluant une plaquette de 
présentation du club et un 
ensemble d’actions stra-
tégiques envers les entre-
prises de nos communes. 
Il est encore trop tôt pour 
énoncer des résultats sur 
cette démarche.  

Parallèlement, peut être 
que vous, dans vos 
connaissances ou votre 
profession, vous êtes en 

contact avec des personnes ou 
organisations qui pourraient nous 
aider à faire (sur)vivre le club ? 
Nous sommes preneurs de tou-
tes les attentions, idées et solu-
tions qui permettraient de résou-
dre ce trop récurrent problème 
de financement. N’hésitez pas à 
nous contacter, nous sommes en 
mesure de répondre à toutes les 
questions et de fournir tous les 
d o c u m e n t s  n é c e s s a i r e s 
(plaquette, contrat sponsoring ou 
mécène, etc…)  

 

E-mail : contact@esmgym.com 

Tel : 06 88 15 31 69 


